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“ Partager ce projet  
en couple, c’est idéal.” 

En 2012, Antony Coll acquiert avec un associé la société Par-
tenaire Industrie, spécialisée depuis plus de vingt ans dans le 
développement, la conception et la fabrication de solutions par 
câbles en acier, indispensables à différentes applications 
industrielles. Mais en 2015, les deux codirigeants se séparent. 
Marie-Pierre Coll, conjointe d’Antony, décide de quitter son 
poste de cadre de santé au CHU pour s’investir à plein temps 
aux côtés de son époux. 
« Le laisser seul, ce n’était pas envisageable », confie Marie-Pierre. 
Elle mobilise aussitôt ses compétences en gestion RH pour 
restructurer les compétences de l’entreprise, tandis qu’elle se 
forme également au commercial et au produit. Antony, de son 
côté, se recentre sur la direction financière et le pilotage tech-
nique et opérationnel. Il crée un bureau d’études à même d’ap-
porter du conseil, de la conception et du développement de 
solutions. « Partager ce projet en couple, c’est idéal. On se connaît, 
on s’épaule mutuellement lorsqu’on sent qu’il y a besoin, on partage 
aussi nos développements et nos réussites », explique-t-elle.

Comme une grande
Avec sept collaborateurs, Partenaire Industrie s’adresse à des 
industriels de secteurs très diversifiés, et plus récemment à 
des start-ups avec des besoins très spécifiques. L’entreprise 
familiale intègre son propre atelier de production de câbles en 
acier et adopte le modèle industriel d’une grande. Elle dispose 
entre autres d’un magasin de plus d’un million de composants 
et réalise des prototypes de pièces en impression 3D pour 
démontrer sa capacité à innover. 
Partenaire Industrie propose aujourd’hui un vaste panel de 
produits, assorti d’une expertise technique reconnue. « On peut 
imaginer tous types de solutions ! » Antony et Marie-Pierre sont 
en effet perfectionnistes. La qualité du conseil, la réactivité, la 
performance des solutions et produits sont rapidement appré-
ciées des clients. 

Comme son nom l’indique, Partenaire Industrie privilégie la 
relation de confiance : « Nous appliquons les principes de la norme 
ISO 9001 dans l’ensemble de nos fabrications. Nos clients sont 
régulièrement invités, s’ils le souhaitent, à auditer nos processus, 
ce qui leur permet de constater directement notre engagement en 
matière de qualité. »
« Notre objectif premier était d’atteindre l’équilibre et d’installer dura-
blement Partenaire Industrie comme un acteur reconnu du câble acier. 
Nous sommes fiers d’y être parvenus », résument Antony et Marie-
Pierre, prêts à saisir de nouvelles opportunités.  

À deux pour entreprendre 
Depuis plus de dix ans, Antony et Marie-Pierre Coll codirigent l’entreprise 
Partenaire Industrie. Ensemble, ils ont transformé un défi entrepreneurial  
en une aventure familiale partagée.

Marie-Pierre et Antony Coll

Spécialisée dans les solutions de gestion couvrant la sécu-
rité, les CRM, les ERP, les RH et la paie, l’IA, les solutions 
décisionnelles (Business Intelligence) et le cloud, Absys 
Cyborg accompagne les industriels dans leurs projets de 
création ou de reprise d’entreprise.
« Notre méthodologie permet de cadrer les besoins, d’adapter 
les solutions à chaque organisation et d’accompagner les équipes 
dans le changement », explique Anne-France Grux, en charge 
du développement commercial. Pour cela, Absys Cyborg 
s’appuie sur le CRM Microsoft Dynamics 365, une solution 
complète et performante. « Pour les entreprises en création, 
l’outil contribue à établir une relation client solide et durable. Pour 
celles en situation de reprise, il facilite la reconstruction et la 
structuration du lien commercial. »
En centralisant toutes les données dans un outil unique, 
Microsoft Dynamics 365 évite les pertes d’information et 
améliore la réactivité des équipes, par exemple en limitant 
les saisies multiples. Le CRM automatise le suivi des 
demandes, relances, invitations, et offre une vision claire et 
partagée de chaque client. Lors d’une reprise, il harmonise 
les systèmes informatiques disparates tout en préservant 
la mémoire de l’entreprise. « Le CRM permet ainsi aux collabo-
rateurs de se libérer des tâches répétitives et de se concentrer 
sur la valeur ajoutée. »
Enfin, l’outil fournit des analyses claires et des indicateurs 
de performance pour piloter l’activité. Pour les entreprises 
qui souhaitent aller encore plus loin, le CRM peut être enrichi 
de fonctionnalités d’intelligence artificielle adaptées à leurs 
besoins spécifiques. 
Implantée à Limonest (Rhône) et assurant son support aux 
utilisateurs en France, Absys Cyborg garantit aux entre-
prises un service réactif et de proximité.

Contact :  
Anne-France Grux 
06 64 83 87 88 – afgrux@absyscyborg.com
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